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INTITULE DU STAGE : Client Acquisition Assistant

MISSIONS :

Identification de nouvelles opportunités commerciales

Identification d’appels d’offre publics

Création de campagnes de prospections

Prospection commerciale : téléphonique, emailing,

Suivi de campagnes

Participation a des salons professionnels a la recherche de nouveaux clients

ANANENENEN

Proposition commerciale
4 Validation de I'opportunité
v Elaboration de réponses d’appels d’offre publics répondant a des cahier des
charges spécifiques
v Elaboration de propositions de services commerciaux spécifiques aux besoins
des entreprises
v Présentation, soutenance
v Rédaction de contrats

Apport de ce stage/apprentissage :

Ce stage/apprentissage vous permettra d’appréhender 'ensemble des actions relatives a
l'acquisition d’'un nouveau client : de l'identification de I'opportunité jusqu’a la signature du
contrat.

PROFIL DU CANDIDAT

Allemand courant/anglais courant/autre langue étrangére appréciée
Organisation

Autonomie

Dynamisme

Bon relationnel

Bonnes connaissances informatiques (Microsoft Office)

Derniére année d’école de commerce
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